—

Rabo Wil NHG op de schop nemen

Hans Verbraeken
Amsterdam

dat de cobperatieve bank de rege-
ling het liefst zjet verdwijnen, Dat
heeft Rabobanik in een gesprek op
hoog niveay tegenover hem beves.
tigd, aldus Schiffer.

Rabobank zegtin eenreactie de
NHG niet graag ‘als instituyp’ e

liteit speelt immers op de hypo-

eekmarkt de concurrentie in de
ka:_irt. Vooral kleinere banken en
hypothecaire kre.
dietaanbieders doen er hup voor-
deel mee, .

Door hypothecajre kredieten te
verstrekken met NHG-garantje
kunnen geldverstrekkers hun ka-
Pitaal met minder tisico en ver-

veriin cen toegankelijk Standaard-
-.u.-.-u---u.-.----.u.-.n-.u.-.--.'.n..-un..--u.u.-.u pro uCt. ‘Ze IEkene ee ;
Rabobank heeft Srote problemen ohan J%ge e
met de Nationaa] Hypotheek Ga-
rantie (NHG), De grootste hypo-
tl_leekverstrekker van Nederland
vindt de regeling nu vee] te breed
en wil het beperkt zien tot onder
meer huizenbezitterg in krimpre-
g10’s.
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ment’, aldyg
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Schiffer begri
‘Door die borgf:
hele marlkt ope
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reactie op r. €N woordvoerder

Directeur Ka

Waarborgfon Pt Rabobank wel.

aciliteit gooj Jje de
1.’ De garantiefaci-

uitvoert, gelooft zelfs

koopkosten in de markt zetten. 7e
hoeven geen dyre kantoren op te
Zetten en eisen alleen dat de hypo-
NHG worden ver.
strekt. Daarmee volgen ze gewoon
de NHG-basisvoorwaarden en Je-

kende rente, ‘Rabobank geeft die
korting liever niet.’ De bank ze
‘gezonde concurrentie
maar toe te juichen’.

Rabobank denkt risico
zelf te kunnen dragen
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Rabobank denkt volgens Schiffer
dekredietrisico’svan dehuizenko-
pers zelf ruimschoots te kunnen
dragen, dankzij haar triple A-sta-
tus.
Rabobank bevestigt dat het ge-
sprekmetSchifferinderdaadheeft
plaatsgevonden. De bankzegtech-
ter ‘een ander beeld’ aan het ge-
sprek te hebben overgehouden.

Toch kan Rabobank voorlopig
niet anders dan zich aanpassen
aan de markt, aldus Schiffer. ‘De
NHG is er gewoon, de markt ge-
bruikt die en dus Rabobank ook,
want de mensen willen het.’ Ook
de overheid wil de NHG, zo zegt
Schiffer. ‘Mijn stellingis: hetis pri-
ma dat een financiéle instelling
dat vindt, maar ik ben €rvan over-
tuigd dat de NHG een zodanig
maatschappelijk ~ en politiek
draagvlak heeft dat ik dit stand-
punt van Rabobank niet bedrei-
gend vind.’

Tot nu toe hebben zich dit Jjaar

Bij 2000 huishoudens
wordt dit jaar de
woning geveild, in
2012 zal dat bij 2500
gezinnen gebeuren

4000 huishoudens met een NHG-
garantie tot het Waarborgfonds
gewend om steun. Daar komen er
ditjaarnog 1000 bij. Bij 2000 huis-
houdens zal dit jaar de woning
worden. geveild, in 2012 bij naar
schatting 2500 tot 3000 huishou-
dens.

Schiffer heeft van andere ban-
ken in Nederland geen negatieve
geluiden over de NHG opgevan-
gen. ‘Ikhoorde die signalen alleen
viaRabobank. Maardie bank iswel
belangrijk binnen de N ederlandse
Vereniging van Banken en za] zul-
len daar ongetwijfeld proberen
haar standpunt uit te dragen.’

Het Waarborgfonds borgt met
zijn NHG bijna €137 mrd aan ver-
mogen, verdeeld over 947.000 ‘ac-
tieve garanties’. Het gaat om bor-
ging van hypothecaire kredieten
voor het aankopen van woningen,
maar ook voor verbouwingen. Fi-
nanciert een consument Zijn
koophuis met een NHG-garantie,
dan zijn de rentekosten vijftig tot
tachtigbasispuntenlagerenwordt
bij een gedwongen verkoop van
€en woning de restschuld overge-
nomen. De consument die een hy-
potheek met een NHG-garantie
neemt, betaalt een eenmalige pre-
mie. Het garantievermogen van
hetWaarborgfonds bedraagt€ 707
min.
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